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Reforma naseho skolstvi predpoklada mnohem vetsi samostatnost Skol. Ta miize bud’ prosadit
pokrokové myslenky nebo zakonzervovat soucasny stav. Tento prispévek odpovida na otazku, ktera
moznost je pravdepodobnéjsi. Na konkrétnich prikladech ukazuje, Ze zaostavani skol za praxi je
mnohem vétsi, nez se predpoklada. Bez zdasahu statnich instituct se tento stav nemiize zlepsit

Tisk vysvédceni a katalogovych listi

Vétsina Skol vyuziva program Bakalar pouze pro tisk vysvéd¢eni. Znamky zakt v nich na vétsin€ Skol
ucitelé stale pisi ruén¢ do katalogovych listd. Poté musi kontrolovat spravnost vysvédéeni

podle katalogovych listti. Pfitom je mozné katalogové listy v tomto programu vytisknout a bezpecn¢
archivovat (CD, DVD). Dvoji zapisovani dat je nesmyslné plytvani lidskou praci.

Pred vice nez 15 lety se vétSina lidi a firem naucila pouzivat PC k usnadnéni a zrychleni své prace.
Mnoho kol to ziejmée zatim jesté nedokazalo a pocita¢lim pIn€ nedivétuje.

Pokud bychom chtéli rychle a snadno poznat stav nasich $kol, staci jim polozit jednu otazku, na kterou
existuje jednoznacna odpovéd’. Vysledky by se daly velmi snadno vyhodnotit.

Komunikace s rodici zaka

V dnes$ni dobé se miZzeme pomoci Internetu dostat prakticky k jakymkoliv informacim. Za
samoziejmé jiz davno povazujeme, Ze se nemusime chodit ptat do banky na stav svého uctu, na
nadrazi na odjezdy vlakti, do obchodii na ceny zbozi, atd. Pro informace o prospéchu svych déti se
rodice ale musi vétSinou dostavit v uréenou dobu do Skoly na tfidni schiizky. Neni to zastaralé?
Témér vSechny Skoly maji svoje webové stranky. Jakym zplisobem je vyuzivaji, mizeme velmi
snadno zjistit. Miizeme si spocitat, kolik §kol komunikuje s rodici svych zaku elektronickou formou.

Distribuce ucebnic

Jsem autorem a nakladatelem 7 ucebnic (elektrotechnika, fyzika, chemie), které se prodavaji jednak
v maloobchodnich prodejnach, jednak je prodavam piimo Skolam za 45 az 55 % MC.

Vynakladam nemalé prostiedky na propagaci ptimého prodeje svych publikaci $kolam. Presto se
drtiva vétsina mych publikaci (95%) prodava pies maloobchodni sit’.

Podstatnou cast ceny kazdé publikace tvofi distribu¢ni naklady. Pii béZzném zptsobu distribuce se
zbozi pfemist'uje od nakladatele do velkoobchodu a z velkoobchodu do maloobchodu a jejich rabat
zvySuje jeho cenu. Kazdy student si pro u¢ebnice musi navic ve svém volném ¢ase dojit do
knihkupectvi.

Pfi pfimém prodeji se minimalizuji distribu¢ni naklady a tim i cena ucebnic, které je mozné pohodlné
zakoupit ve $kole. Cast usetfené ceny by méla byt odménou pro ty uditele, ktefi tento prodej
zorganizuji. Platy ucitelli jsou stale pfedmétem nespokojenosti, mnoho z nich si riiznym zpiisobem
(vétsinou obchodni ¢innosti) musi pfivydélavat. Svoje publikace doporucuji prodavat za 70 az 80 %
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190% MC + cesta do knihkupectvi 7@-80%MC + pohodlny nékup

Pokud by se Skolam podatilo diky hromadnym objednavkam ziskat od dodavateli niz$i ceny ucebnic,
zvysilo by to jejich prestiz v o€ich studentti a jejich rodicii. Nejde jenom o penize, ucebnic se

v takovém ptipadé proda vice, pokud budou k dispozici ve Skole za vyhodné ceny. Pokud ma vétSina
zakt ucebnice, zvysi po podstatnym zpisobem kvalitu vyuky.

Piimy prodej je proto vyhodny pro studenty, pro ucitele, pro skolu i pro vydavatele.

Proc¢ skolstvi vétsSinou neni schopné zajistit vlastnimi silami tak jednoduchou ¢innost, jako je
distribuce ucebnic pottebnych pro vyuku?

Mam pro tento jev jedno vysvétleni: Prodavat publikace bez zisku neni pro ucitele motivujici. Prodeji
publikaci se ziskem jim pravdépodobné brani obavy z reakce kolegli a nadiizenych.

Nepripomina to spole¢ensky systém, ktery trestal soukromou obchodni ¢innost a kterého se nase
spole¢nost pred 20 lety zbavila? Nezdstal socialisticky trestni zakonik nékde stale platny v moralni
roving?



Vedlejsim produktem mé ekonomické ¢innosti je i sociologicky prizkum. Jeho vysledky povazuji za
tak znepokojujici, Ze si je nechci nechavat pro sebe.

Vyse uvedené priklady uvadim proto, Ze si je mize overit kazdy. Neni pritom potieba rozumét oboru,
ktery se v dané skole uci.

Nase stfedni Skolstvi prochazi velkou krizi poptavky. Jiz nékolik let do néj prichazeji slabé rocniky
zakt narozenych po r. 1990. Ekonomové uci, Ze krize a boj o preziti zvySuji kvalitu vyrobu a sluzeb,
podporuji inovace. Z vySe uvedeného ale vyplyva, ze ve Skolstvi tyto zakonitosti neplati. Plati zde
ovSem zakladni zasada volného trhu: Pfezije ten vyrobce nebo poskytovatel sluzeb, ktery se nejlépe
prizptsobi pozadavkliim zakaznika (v nasem pfipad¢ zaka). To znamena, Ze je zde velmi silny tlak na
snizovani kvality vyuky.

Naptiklad zmény v oboru elektro probihaji velmi rychle. Mam zjisténé, Ze vyuka s nimi nedokaze
drzet krok. Zajem o vzdélavani je vSak mezi uciteli tohoto oboru prakticky nulovy.

Bez pfimého zasahovani statnich instituci se kvalita Skolstvi nezlepsi. Pro obor elektro viibec neni
definovano, co je moderni vyuka, neexistuji zadné konkrétni metodické pokyny. Nikdo zatim nefekl,
které soucastky a kterd zapojeni jsou perspektivni.

Kontrolu odbornych §kol provadéji lidé bez vzdélani v daném oboru. Sleduji pfitom pouze formalni
stranky vyuky. Potom ucitelim sta¢i mit v poradku papiry, jejich odbornost neni dtlezita. Skutecné
odborniky tento pistup odrazuje od prace ve skolstvi.

Ke zlepSeni situace ve vyuce oboru elektro nestaci vytvorit vzdélavaci program pro ucitele. Je
poti‘eba je také k sebevzdélavani motivovat. To zatim chybi, zastarala vyuka je placena stejné jako
moderni. Tomu, kdo se nechce vzdélavat, nehrozi ztrata zaméstnani.

Ke zlepseni situace nejsou potieba velké finan¢ni prostfedky, staci pouze trocha dobré viile
téch, kteti za Skolstvi zodpovidaji. Dat Skolam a uciteliim kvalitni metodické pokyny by
nestalo prakticky nic. Naklady na kvalitni kontrolu by rovnéz byly pouze nepatrnym zlomkem
rozpoctu naseho Skolstvi.

Zajemce o tuto problematiku chci odkazat na svoje webové stranky:
www.tzb-info.cz/elektrotechnika/elektrotechnika pro Skoly.
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